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ABSTRAK 

 

Tujuan dari penelitian ini adalah untuk mengetahui posisi Toko Al-Ihsan saat ini 

dilihat dari analisis SWOT kuadran diagram kartesius untuk menentukan strategi 

yang tepat dalam meningkatkan volume penjualan pada Toko Al-Ihsan. Pada 

diagram kartesius kuadran analisis SWOT diketahui Toko Al-Ihsan berada pada 

kuadran I yang berarti berada pada posisi Growth (berkembang). Strategi 

pengembangan (Growth) adalah situasi yang sangat menguntungkan. Perusahaan 

mempunyai eluang dan kekuatan sehingga dapat memanfaatkan peluang yang ada. 

Strategi yang harus diterapkan dalam kondisi ini adalah mendukung kebijakan 

pertumbuhan yang agresif. memberikan gambaran bahwa suatu perusahaan 

mempunyai peluang dan kekuatan untuk dapat memanfaatkan peluang pasar yang 

ada, yaitu strategi pengembangan pasar dan pengembangan produk. Dengan 

demikian, strategi peningkatan penjualan untuk meningkatkan volume penjualan 

yang dapat diterapkan adalah strategi agresif yaitu mengembangkan kekuatan dan 

peluang yang ada  

Kata Kunci : Analisis, SWOT, Matrik, EFAS, IFAS, Strategi, Agresif 
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ABSTRACT 

 

The aim of this research is to determine the current position of the Al-Ihsan Store 

seen from the SWOT analysis of the Cartesian diagram quadrants to determine the 

appropriate strategy for increasing sales volume at the Al-Ihsan Store. In the SWOT 

analysis quadrant Cartesian diagram, it is known that Al-Ihsan Store is in quadrant 

I, which means it is in a Growth position. A growth strategy is a very profitable 

situation. Companies have opportunities and strengths so they can take advantage 

of existing opportunities. The strategy that must be implemented in this condition is 

to support aggressive growth policies. provides an illustration that a company has 

the opportunity and strength to be able to take advantage of existing market 

opportunities, namely market development and product development strategies. 

Thus, the sales increase strategy to increase sales volume that can be implemented 

is an aggressive strategy, namely developing existing strengths and opportunities  

 

Keywords: Analysis, SWOT, Matrix, EFAS, IFAS, Strategy, Aggressive 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 


